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@ 07:00 De ochtendspits begint: persoonlijk contact met de klant,
waarbij je naar het opnemen van de order ook advies

Jezelf en de afdeling

verder ontwikkelen verleent.

Verftechnische vragen van

klanten beantwoorden @ 09:00 De klanten zijn op weg, natuurlijk kijken we naar de

vistraling van de winkel en je start met de reguliere
Klanten helpen met opnemen checks.
van hun bestellingen

@ 10:00 Acties vitstallen in de winkel, zodat deze duidelijk in het
oog van de klant vallen.
Offertes maken

Ne
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Verlenen van
kleuradvies

) 12:00

Gezellig met elkaar lunchen aan de koffietafel.

@ 13:00 Opruimen en inboeken van binnenkomende
goederen.

@ 15:00 De middagspits begint en de klanten lopen binnen voor
een bestelling, een goed advies en natuurlijk een kop
koffie.

@ 16:30 PC’s afsluiten en op vrijdag lekker naar de
VRIJMIBO.
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Vragen beantwoorden over
opende bestllingen
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